
AIA X PKPS101 
รู้ สึกยังไงกับงานที่ทำอยู่
มองตัวเองในงานปัจจุบันยังไงบ้างในอีก 10 ปีข้างหน้า
มีมุมมองอย่างไรกับประกันชีวิต
ก่อนหน้านี้เคยมีคนชวนทำงานหรือทำงานขายอย่างอื่นมาบ้างหรือไม่ ?
เคยถามตัวเองมั้ยว่าสิ่งที่ต้องการในชีวิตจริง ๆ เราคืออะไร ?
เห็นด้วยไหมว่าคนเราควรมีรายได้มากกว่า 1 ช่องทาง
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Class Pkps 101
ความรู้ เบื้องต้นเกี่ยวกับ
ประกันชีวิต 
การวางเเผนการเงิน
การจัดการเงินเบื้องต้น
ระหว่างรอรหัสออก
รหัสออกช่วงเเรก

ระยะเวลา : 1 Month

ผู้รั บผิดชอบ : เลขา

ระยะเวลา : 1 -3 Months

ผู้รั บผิดชอบ : ตัวเเทน ผู้รั บผิดชอบ : หัวหน้าหน่วย

ระยะเวลา : 

ทุกวันอาทิตย์ ที่ 3 ของทุกเดือน

สถานที่ : Online / Onsiteสถานที่ : Online / Onsiteสถานที่ : Online / Onsiteสถานที่ : Online / Onsite สถานที่ : Onsite

Work Step
ประชุมหน่วยรหัสตัวเเทน

STEP1 STEP2

IC License FA Class Project

STEP3 STEP4 STEP5

อบรมรหัสตัวเเทน
สอบรหัสตัวเเทน
ออกรหัสตัวเเทน

อบรม IC License
สอบ IC License
IN101 Class

FA Class
FA Prime Class
SA Class 

      ตามความเหมาะสม

ระยะเวลา : 1 Month

ผู้รั บผิดชอบ : หน่วยงาน+PKPS

ระยะเวลา : 3 Months

ผู้รั บผิดชอบ : ตัวเเทน

วางแผนงาน
อัพเดทความรู้
ตั้ งเป้าหมาย

IC
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IN101 Class
Project
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มีเป้ากำหนด สำหรับตัวแทนทั่วไป / ตัวแทน FA ต่างกัน (ทำ
น้อยได้น้อย ทำมากได้มาก ไม่ทำไม่ได้เลยในช่วงปีแรก)

โดนบังคับยอดหรือไม่ ?

AIA PKPS101



สอบใบอนุญาติตัวแทน(ง่าย) / สอบใบอนุญาติ IC
(ยากหน่อย) /อบรมตามขั้นตอน (เลขาประสานงานให้)

จะเป็นตัวแทนได้อย่างไร ?

AIA PKPS101



สำหรับตัวแทน Free lance (การสอบ/อบรมเลขาติดตาม)
ตัวแทน Full Time มีการเข้าร่วมประชุมออนไลน์ 
และ onsite (มีข้อกำหนดเวลาอยู่ด้วยกันมากกว่า)

โอกาสสำเร็จก็มากกว่าเช่นกัน

มีระบบอะไรรองรับบ้าง ?

AIA PKPS101

มี website E-Learning Platform



ข้อสอบตัวแทนทั่วไปง่ายมากอ่านเองได้ /
 ข้อสอบ IC ค่อนข้างยากอาจจะต้องอบรมก่อนสอบ

ข้อสอบยากหรือไม่ / ต้องสอบใบอนุญาติอะไรบ้าง?
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ไม่จำเป็นเพราะบริษัทมีระบบเคลมอยู่แล้ว / 
แต่ถ้าเราดูแลจะมีโอกาสทางการตลาดมากขึ้น

ถ้าลูกค้าทำประกันสุขภาพต้องดูแลหรือไม่ ?
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ยังไม่ควรพูดเรื่องประกันกับเค้า
แต่แค่เปิดตัวให้เค้ารับรู้ ว่าทำประกันวันนึงเค้าพร้อมก็ค่อยคุย

ถ้าเจอลูกค้าไม่ชอบประกันทำอย่างไร ?

IN101AIA PKPS101



ถ้าทำเป็น Free lance ก็รักษายอดขั้นต่ำเข้าร่วมประชุม
ตามเวลาสะดวก / ถ้า Full Time อย่างน้อยเดือนละครั้ง

ต้องเข้าประชุมบ่อยหรือไม่ ?
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ไม่เสียค่าใช้จ่ายใด ๆ ทั้งสิ้น
แต่ก่อนออกให้คุยกันก่อนจะรับฟังอย่างเข้าใจไม่บังคับ

ถ้าอยากลองทำดู แต่ทำไม่ได้จะเสียอะไรหรือไม่ ?

IN101AIA PKPS101



คอมมิชชั่น/โบนัส 5ครั้ง/ปี /ท่องเที่ยวประจำปี(มียอด)/
สวัสดิการค่ารักษา/PVD/เงินเดือนในปีที่3 /อื่น ๆ

ผลประโยชน์ตัวแทนมีอะไรบ้าง ?
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ถ้าเต็มเวลาช่วงแรกจะไม่รู้ ไปหาใครเวลาว่างเยอะมาก
จนรู้ สึกผิด / คำปฏิเสธจากลูกค้า / มุมมองใหม่ ๆ กับประกัน/

ใครบางคนที่เราคิดว่าขายได้อาจจะขายไม่ได้
และใครบางคนที่เราไม่เคยคิดจะขายได้จะมาเป็นลูกค้าเรา

แรก ๆ  ที่เข้ามาเป็นตัวแทนจะเจออะไรบ้าง ?

IN101AIA PKPS101



คนใกล้ตัวหรือคนที่รู้ จักเราดีแต่ถ้าไม่ชอบ/อย่างน้อยก็เปิดตัว
ให้เค้ารู้ ว่าเรามาทำเพราะวันนึงที่เค้าอยากทำเค้าจะได้นึกถึงเรา

/ช่วงแรกให้คุยกับคนที่สบายใจที่สุด

ไม่รู้จะออกไปขายใคร ?

AIA PKPS101 Challenges



คนมีประกันส่วนใหญ่จะมีไม่ครอบคลุมทุกด้านและคนมีประกัน
ส่วนใหญ่จะซื้อง่ายกว่าคนที่ไม่เคยซื้อเลย

เพราะมีความเข้าใจมากกว่า

 คนรู้จักส่วนใหญ่มีประกันหมดแล้ว ?
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ไม่จำเป็นต้องดูแลมากก็ได้บริษัทมีระบบรองรับการบริการอยู่
แล้วแต่ถ้าเราบริการจะมีโอกาสทางการตลาดมากกว่า

ไม่ชอบดูแลลูกค้า / บริการ ?

AIA PKPS101 Challenges



ให้เราทำตัวปกติเหมือนที่เคยเป็นกับเค้าก่อนเข้าอาชีพและถ้าจะ
เสนอให้เสนอในวันที่เค้าถามถึง ระหว่างนี้ไปคุยกับคนอื่นแทน

กลัวคนรอบข้างไม่ชอบ หรือ ตีตัวออกห่าง  ?

IN101AIA PKPS101 Challenges



ช่วงปีแรกงานนี้ขายมากได้มาก ขายน้อยได้น้อย ไม่ขายไม่ได้เลย /
ตั้งแต่ปีที่ 3 ถ้าอยู่ได้มีเงินเดือนและมั่นคงแน่นอน

ไม่มีเงินเดือนที่มั่นคงแน่นอน / รู้สึกไม่มั่นคง ?

IN101AIA PKPS101 Challenges



ห้ามตื้อหรือขอให้ช่วยซื้อเด็ดขาด/แต่ขออธิบายให้เข้าใจได้ 

ไม่ชอบไปตื้อหรือขอให้ช่วยซื้อ  ?

IN101AIA PKPS101 Challenges



ถ้างานที่ตัวเองทำอยู่ตอบโจทย์ความต้องการตัวเองจริงๆแล้ว
ก็ไม่จำเป็นต้องเปลี่ยนงานแต่ถ้างานที่ทำอยู่ไม่ตอบโจทย์ค่อยบอกกัน

หรืออยากทำคู่กับงานปัจจุบันก็ได้

รักงานที่ทำอยู่แล้ว ไม่อยากเปลี่ยนงาน   ?
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ถ้างานที่ตัวเองทำอยู่ตอบโจทย์ความต้องการตัวเองจริงๆแล้ว
ก็ไม่จำเป็นต้องเปลี่ยนงานแต่ถ้างานที่ทำอยู่ไม่ตอบโจทย์ค่อยบอกกัน

หรืออยากทำคู่กับงานปัจจุบันก็ได้

รักงานที่ทำอยู่แล้ว ไม่อยากเปลี่ยนงาน   ?

IN101AIA PKPS101 Challenges



มีระบบในการสอน แต่ที่ยากกว่าคือการอธิบายให้ลูกค้าเข้าใจ
ซึ่งสามารถเรียนรู้ ได้เช่นกัน

ไม่รู้แบบประกัน / ไม่รู้ขายยังไง   ?
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ไม่จำเป็นต้องพูดเก่งแต่จำเป็นต้องรับฟังลูกค้าเก่งและซื่อสัตย์ก็พอ

ไม่ชอบคุยกับคนชอบ ชอบทำงานคนเดียว   ?
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คุยกับคนที่เราสบายใจก็พอแต่อย่างน้อยเปิดตัว
ให้เค้ารับรู้ ว่าเราทำอาชีพนี้

ไม่ชอบขายญาติ เพื่อน หรือคนรู้จัก  ?
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